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Agenda

Blok 1, 9:15 —10:15 - podstawy eksportu

A. podstawowe pojecia zwigzane z eksportem
B. finansowanie i zabezpieczanie transakcji eksportowych

C. systemy celno-skarbowe
Blok 2, 10:15 — 11:15 - rozliczenia podatkowe

A. rozliczenia VAT w transakcjach zagranicznych

B. obowiazki podatkowe natozony na podatnika w zaleznosci od réznych modeli transakgji
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Przerwa 11:15-11:30
Blok 3,11:30—-12:30- cfo

A. dokumenty celne, rodzaje cet oraz bariery celne z jakimi mozna sie spotka¢ w handlu
miedzynarodowym

B. zmiany jakie zaszty w handlu z Wielkg Brytanig po Brexicie

C. kalkulatory taryfowe Urzedu Celnego kalkulator taryfowy Isztard oraz jego sposobem

dziatania

12:30 - sesja pytan i odpowiedzi wedtug potrzeb uczestnikéw wydarzenia

Kontekst warsztatu

Jak przygotowac sie do dziatalnosci ,eksportowej” - globalizacja i konieczno$¢ dostosowania sie do
rynku swiatowego.

Handel na rynku globalnym - jak poprawie wypetni¢ obowigzki podatkowe?

Jak bezpiecznie finansowac¢ eksport?

Jakie przeszkody czekajg eksporteréw?
Blok 1. Podstawy eksportu

Eksportowac czy nie eksportowac?

Rozwdj dziatalnosci eksportowej jest decyzjg strategiczna.

Dlatego zanim zdecydujesz o ekspansji Twojej firmy na rynki zagraniczne, dokonaj oceny i analizy
przedsiebiorstwa miedzy innymi pod katem mozliwosci produkcyjnych (ustugowych), organizacyjnych

oraz kapitatowych.
Co to jest w ogdle eksport?

Eksport, w rozumieniu potocznym oznacza sytuacje, w ktorej towar lub ustuga jest sprzedawana

odbiorcy znajdujgcemu sie za granica.

Obecnie sytuacja jest jednak inna - dostawy, realizowane w obrebie terytorium Unii Europejskiej
kwalifikowane sg w ramach sprzedazy wysytkowej lub wewngatrzwspoélnotowej dostawy towaréw

(WDT).
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Pojecie eksportu jest wtasciwe dla sytuacji, w ktérej, méwigc w pewnym uproszczeniu towar po jego

sprzedazy opuszcza terytorium Unii Europejskiej.

Eksporterem jest zaréwno panstwo, jak i zorganizowany podmiot gospodarczy. Innymi stowy jest nim

przedsiebiorstwo, ktére uczestniczy w wymianie handlowej.

Handel zagraniczny - odptatna wymiana towardw lub ustug z partnerami majgcymi siedzibe poza

granicami panistwa.
Pojecia wystepujgce w wymianie handlowe]

B2B - relacja, w ktérej uczestniczg przedsiebiorstwa. Sie¢, w ktdérej znajduja sie dystrybutorzy,

hurtownicy i producenci.
B2C - relacja wystepujaca pomiedzy przedsiebiorstwami i klientami indywidualnymi.

Cto - optata naktadana przez panstwo na towary w zwigzku z ich wywozem i przywozem przez granice

celne panstwa.

WDT - polegajgca na wywozie towaru z kraju na rzecz podatnika prowadzgcego dziatalnosc
gospodarczg na terenie innego panstwa UE, w wyniku ktérego nastepuje przeniesienie prawa do

rozporzadzania towarami jako wtasciciel.

Wewnatrzwspdlnotowe nabycie towaréw (WNT) - nabycie towardw polegajgce na nabyciu prawa do
rozporzadzania towarami jak witasciciel, ktére w wyniku dokonanej dostawy sg wysytane lub
transportowane na terytorium Polski przez przedsiebiorce z innego panstwa nalezgcego do Unii

Europejskiej.

VAT Information Exchange System (VIES) - system Komisji Europejskiej (KE) pozwalajgcy sprawdzic¢
czy dany kontrahent, ktérego siedziba znajduje sie na terenie UE zarejestrowany jest jako dokonujgcy

transakcji wewnatrzwspdlnotowych warunek konieczny do zastosowania stawki VAT 0%.

Incoterms - zestaw miedzynarodowych regut okreslajgcych moment przeniesienia na kupujgcego

ryzyka i optat realizacji wysytki towaru.

Economic Operators' Registration and Identification (EORI) - unijny system funkcjonujacy dla potrzeb
celnych przeptywu towaréw, pomiedzy obszarami celnymi, to znaczy miedzy panstwami Wspdlnoty
Europejskiej a krajami trzecimi, trzecimi, (czyli spoza UE), stuzgcy zarejestrowaniu i zidentyfikowaniu

podmiotéw gospodarczych.

Numer EORI identyfikator funkcjonujacy wytgcznie na potrzeby celne i w zwigzku z realizacjg ustaw

celnych przeptywu towaréw w ramach ich importu oraz eksportu z i do krajow trzecich.
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Formy eksportu
Eksport posredni

Eksport posredni jest to sprzedaz wtasnych produktdw poza granice panstwa poprzez niezaleznych

posrednikéw w kraju.

Producent dostarcza towar do posrednika, ktdry ma zajac sie jego eksportem. Wszelkie ryzyko i

koszty z tym zwigzane przejmuje posrednik.

Eksport posredni najczeéciej wybieraja mikro, mate i érednie przedsiebiorstwa (MSP), ktére dopiero
rozpoczynajg ekspansje na rynki zagraniczne. Jesli wybierzesz eksport posredni, zniwelujesz ryzyko
ewentualnych strat finansowych. Unikniesz réwniez kosztéw zwigzanych z koniecznoscig stworzenia
odrebnej komorki eksportowej i zatrudnianiem wykwalifikowanego personelu wszelkie trudnosci

wejscia na rynek pokona posrednik.

Dla MSP dobrym pomystem jest rozpoczecie dziatalnoéci eksportowe]j od sprzedazy produktéw na

rynkach sgsiedzkich, gdyz sprzyja to utrzymaniu w sprzedazy tych samych produktow.
Eksport bezposredni
Eksport bezposredni jest to sprzedaz wtasnych produktdw za granice, bez udziatu posrednikdow.

Ta forma transportu wigze sie ze zwiekszonymi kosztami poniesionymi przez producenta, a takze z

wiekszym ryzykiem, niz w przypadku eksportu posredniego.

Eksport bezposredni sprawdza sie w firmach, ktére maja juz doswiadczenia w dziataniach na rynkach

zagranicznych w sprzedazy posrednie;.

Przedsiebiorstwo decydujace sie na eksport bezposredni powinno dysponowac odpowiednim

kapitatem finansowym i pracowniczym.
Gotowosc¢ do eksportu

W dobie globalizacji wiekszos$¢ firm odczuwa zwiekszong konkurencje na rynku wewnetrznym, ktéry

dtugo byt obszarem dziatania krajowych MSP.

Jak zweryfikowad czy jestesmy gotowi na podjecie dziatalnosci eksportowej?
Jaka jest moja pozycja na rynku krajowym?

Jaka jest moja sytuacja na rynku krajowym?

Jak wysokie koszty jestem w stanie ponies¢ w zwigzku z rozpoczeciem dziatalnosci eksportowe;j?
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Jakie s3 moje mocne strony, ktére moge wykorzystaé w dziatalnosci eksportowej?

Czy eksport jest zgodny z misjg firmy?

Jakie sg moje cele i czy na pewno dziatania eksportowe przyblizg mnie do ich realizacji?
Czy umiem wykorzystac szanse i reagowac na zagrozenia?

Czy moja firma potrafi reagowaé na zmiany rynkowe?
Korzysci dla eksportera

e wzrost skali produkgcji

e spadek kosztéw jednostkowych

e |epsze wykorzystanie zdolnosci produkcyjnych firmy

e wzrost produktywnosci

e zwiekszenie marz handlowych

e poszerzenie bazy klientow

e zmniejszenie uzaleznienia od rynku krajowego

e mozliwos¢ znalezienia niszy rynkowej

e przedtuzymy cykl zycia naszych wyrobdéw, ktére na rynku podstawowym sg w fazie

schytkowej
Bezpieczenstwo i finansowanie transakcji eksportowych

Gdy chcemy wejs¢ na nowy rynek, a tym samym na nowy obszar handlowy, przez dokonanie
internacjonalizacji swojego produktu lub ustugi, musimy mie¢ sSwiadomos¢ wystepowania ryzyka

handlowego.

Wzrasta ono wraz z momentem spowolnienia gospodarczego, co zauwazy¢ mozna miedzy innymi w
wydtuzajgcych sie terminach ptatnosci, rosnacej skali opdznien czy w wolniejszym sptywie naleznosci

lub wrecz ich braku.

Rozwdj handlu zagranicznego jest zjawiskiem trwatym i bedzie dalej wystepowat z uwagi na réznice w
wystepowaniu pewnych zasobdw gospodarczych, kosztéw wytworzenia, alokacji kapitatéw oraz

zmieniajgcych sie warunkéw gospodarczych oraz klimatycznych.

Biorac pod uwage specyfike towardéw bedacych przedmiotem transakcji oraz nie przewidywalnos¢
pewnych proceséw gospodarczych oraz ludzkich zachowan stosowanie zabezpieczen jest nie

uniknione.
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Istniejgca obecnie gama produktéw stuzgcych do zabezpieczania transakcji handlowych w handlu

zagranicznym daje mozliwos$¢ spokojnego snu i realizowania biznesu bez strat.

Koszt jaki musi poniesé przedsiebiorca wydaje sig, ze jest niewspdtmiernie niski ze skalg ograniczenia
ryzyka poszczegdlnych transakcji handlowych z jednoczesnym uzyskaniem niepienieznych korzysci w
postaci rozwoju stosunkdw handlowych z partnerami (wieksza sprzedaz, nowe rynki, korzystniejsze

warunki sprzedazy).
Inkaso

Najprostsza forma uwarunkowanej zaptaty, to zlecenie bankowi podawcy inkasa (sprzedajgcego/
eksportera), aby ten pobrat naleznos¢ od kupujgcego (importera) za posrednictwem jego banku
(banku inkasujgcego) po zaprezentowaniu dokumentéw bedgcych przedmiotem inkasa i zgodnie z

instrukcjg zawartg w tresci inkasa.
Akredytywa

Jest to zobowigzanie banku do dokonania zaptaty lub jej zabezpieczenia beneficjentowi po spetnieniu
przez niego warunkéw wymienionych w tresci akredytywy. Eksporter jest zobowigzany udowodnic

wypetnienie tych warunkdéw poprzez dostarczenie okreslonych dokumentéw.

Akredytywa dokumentowa jest zobowigzaniem banku wobec eksportera, podjetym przez bank na
zlecenie importera, do wyptacenia eksporterowi okreslonej sumy w zamian za ztozenie przez niego, w
przewidzianym terminie, ustalonych w tresci akredytywy dokumentéw. W przypadku zaptaty za
towar akredytywa w kontrakcie powinny zosta¢ ustalone jej podstawowe dokumenty i powtdérzone w
zleceniu otwarcia akredytywy skierowanym przez importera oraz w tresci akredytywy otwartej przez

bank Banki posiadajg ujednolicone formularze, ktére wypetnia importer.

Zabezpiecza zaptate dla eksportera, uniezaleznia sprzedajacego od zdolnosci ptatniczej i woli zaptaty
importera Bank przejmuje na siebie zobowigzanie zaptaty. Zabezpiecza importerowi prawidtowe
wykonanie kontraktu eksporter musi dziata¢ z nalezytg starannosciag wg podpisanego kontraktu, tak
aby zaprezentowane dokumenty byty zgodne z zyczeniem importera. Bank w odrdznieniu od inkasa
jest zobowigzany do badania prawdziwosci i prawidtowosci dokumentéw i ponosi za to

odpowiedzialnos¢.

Akredytywa nie jest to tani instrument finansowy zabezpieczajacy ptatnosé. Koszty sg ponoszone
przez obie strony kontraktu. W przypadku gdy eksporter nie moze skorzystac z inkasa lub akredytywy
inng forma zabezpieczenia ptatnosci moze by¢ gwarancja bankowa wystawiona przez bank importera

lub ubezpieczenie ptatnosci (kredytu kupieckiego).
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Gwarancja bankowa

Jest to dokument wystawiany przez bank gwarantujacy zaptate podobne dziatanie do akredytywy.
Rdznica jest jednak w egzekwowaniu wyptaty z gwarancji, ktéra to podlega prawu kraju w jakim

zostata wystawiona (Irak Iran, Chiny etc. majg swoje regulacje).
Faktoring

To rodzaj transakcji handlowej, w ktérej faktor (wyspecjalizowana instytucja lub bank) nabywa
wierzytelnosci od ich zbywecy, czyli eksportera, ktéry posiada do nich tytut z uwagi na realizacje

kontraktu handlowego.

Innym stowy to wykupieniu przez firme faktorowg (faktora) nieprzeterminowanych naleznosci

handlowych przedsiebiorstwa (faktoranta).
Forfaiting

Polega na skupie naleznosci terminowych w transakcjach zagranicznych, ktére przybierajg postaé

weksli, przy jednoczesnym wykluczeniu prawa regresu wobec odstepujacego weksel.

Innym stowy to nabywajgcy od forfaitysty czyli eksportera, wierzytelnosci handlowe, leasingowe badz

wekslowe, przy czym forfaiter pobiera za to wynagrodzenie w postaci odsetek dyskontowych.
Ubezpieczenie Korporacji Ubezpieczen Kredytédw Eksportowych (KUKE)

Ubezpieczenie, swiadczone przez KUKE, naleznosci z tytutu sprzedazy towardw i ustug z odroczonym

terminem ptatnosci oraz udzielaniem gwarancji ubezpieczeniowych.

Oferta KUKE skierowana jest do duzych, srednich i matych przedsiebiorstw.
Dlaczego konieczne jest zabezpieczanie sie?

Swiat jest doé¢ spory i mato przewidywalny. Nawet przy galopujacej technologii i mentalnie coraz
mniejszej odlegtosci miedzy przeciwlegtymi kraricami globu zaufanie w handlu jest wcigz ograniczone,
a przedsiebiorcy chcg handlowad z coraz to odleglejszymi regionami Swiata. Koniecznos¢

zabezpieczania sie jest zréznicowana w zaleznosci od tego czy jestesmy eksporterem czy importerem.
Eksporterzy - przestanki

e presja ze strony odbiorcy na wydtuzenie termindéw ptatnosci
e presja ze strony odbiorcy na powiekszenie limitow kupieckich

e ryzyko komercyjne odbiorcy
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e ryzyko polityczne kraju odbiorcy

e utrzymanie ptynnosci finansowe;j

e kontrola terminowosci sptywu naleznosci
e ryzyko kursu walutowego

e szybkie i jasne zasady rozliczania kontraktéw
Importerzy - przestanki

e presja ze strony dostawcy na zabezpieczenia zakupéw
e alternatywa dla przedptaty za towar

e chec odroczenia terminu ptatnosci

e zwiekszenie limitéw w kredycie kupieckim

e specyfika towarow

e dazenie do kontroli wykonania zobowigzan dostawcy

Wspdlnotowy system rejestracji i ldentyfikacji Podmiotow Gospodarczych

Unijny system dla potrzeb celnych przeptywu towaréw, pomiedzy obszarami celnymi, to znaczy
miedzy panstwami Wspdlnoty Europejskiej a krajami trzecimi (czyli spoza UE), stuzgcy
zarejestrowaniu i zidentyfikowaniu podmiotéw gospodarczych. Ma na celu uproszczenie procedur i

skrdcenie czasu odpraw celnych.

EORI jest obowigzkowy dla przedsiebiorcy, ktdry planuje import lub eksport z krajami niezrzeszonymi
w Unii Europejskiej. Wynika to z przepisdw zwigzanych z wprowadzaniem produktéw na teren UE, jak

i ich wyprowadzaniem poza granice wspélnoty.

Jego brak sprawi, ze towary zostang zatrzymane przez Urzad Celny. Numer EORI jest niezbedny przy
odprawie celnej. Kazdy przedsiebiorca zainteresowany wymiang handlowg z krajami znajdujgcymi sie
poza UE powinien mie¢ numer EORI. Wyjatkiem sg osoby fizyczne, ktdre planujg na przyktad
sprowadzi¢ towar z krajow spoza Unii Europejskiej W ich przypadku mozna posiada¢ numer EORI ale

nie jest to obowigzkowe.

Jak uzyskac¢ numer EORI?

1. wniosek o nadanie numeru EORI sktada sie na Platformie Ustug Elektronicznych Skarbowo-

Celnych przejdz do strony Platformy Ustug Elektronicznych Skarbowo-Celnych aby

dowiedziec sie, czym zajmuje sie ta instytucja

2. dokonad rejestracji osoby fizycznej

3. nastepnie mozna przystgpic¢ do rejestracji podmiotu w celu nadania numeru EORI

10 | 23


https://puesc.gov.pl/
https://puesc.gov.pl/

Eksport na $wiecie - aspekty podatkowe i ksiegowe w kontraktach B2B

4. po wypetnieniu wniosku nalezy wygenerowac formularz, podpisac i wystac
5. potwierdzenie rejestracji wraz z nadanym numerem EORI znajdzie sie na koncie osoby

fizycznej, ktéra wnioskowata o numer

Numer EORI nadawany jest jednorazowo i jest on wazny dla catego terytorium UE. W Polsce
nadawaniem numerdéw zajmuje sie Izba Administracji Skarbowej w Poznaniu. Potwierdzenie
rejestracji w systemie EORI oraz nadanie numeru musi nastgpic¢ najpdzniej w momencie realizacji

pierwszej operacji celnej.
Wielka Brytania i Brexit a EORI

0Od 2021 roku wysytka towardow do Wielkiej Brytanii bedzie rozliczana jak eksport, a zakup towaréw z
Wielka Brytanie jak import. Przed dokonaniem pierwszej tego typu transakcji przedsiebiorca musi juz
posiadac wazny i aktywny numer EORI, brak takiego numeru uniemozliwi odprawe celng, a wiec

wysytke lub odbidr towaréw do/z Wielkiej Brytanii.
Sprzedaz do USA a EORI

Eksportujgc towary poza granice UE, masz obowigzek dokonania odprawy celnej, ktéra wigze sie ze
zgtoszeniem towardw w Electronic Coontrol System (system ECS), umozliwiajgcym wymiane
informacji miedzy urzedami celnymi na terenie catej Unii Europejskiej. Kazdy przedsiebiorca
zajmujacy sie eksportem ma takze obowigzek posiadaé¢ numer celny EORI, bez ktérego produkt nie

przejdzie odprawy celnej o czym byta mowa.
A co z wymiang handlowga z USA?

Pierwszym wymogiem, ktory nalezy spetni¢, rozpoczynajac sprzedaz do USA, jest uzyskanie numeru
Federal Employee Idenficitation Number (FEIN). Jest to numer identyfikacji podatkowej nadawany
przedsiebiorcy lub spoétce przez urzad podatkowy Internal Revenue Service (IRS). Niezaleznie od tego,
czy prowadzisz polskg spotke z 0. 0. czy brytyjska spotke LTD, numer FEIN jest konieczny do legalnego

prowadzenia sprzedazy na terenie USA.
Blok 2. Rozliczenia podatkowe

Rozliczenia podatku od towarow i ustug VAT

W krajach cztonkowskich Unii Europejskiej regulacje dotyczace podatkéw bezposrednich pozostajg w
gestii poszczegdlnych panstw cztonkowskich, przy czym zadbano o odpowiednie srodki zaradcze, aby

zapobiec unikaniu opodatkowania, stosowaniu podwdjnego opodatkowania oraz zbyt duzym
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réznicom w zakresie stawek podatkowych. Podatki posrednie podlegajg harmonizacji w ramach UE

(dotyczy to miedzy innymi podatku od wartosci dodanej/ VAT).
Opodatkowaniu podatkiem od towardw i ustug podlegajg w Polsce:

e odptatna dostawa towardw i odptatne swiadczenie ustug na terytorium kraju,

e eksport towaréw,

e import towaréw na terytorium kraju,

e wewnatrzwspodlnotowe nabycie towardw za wynagrodzeniem na terytorium kraju WNT,

e wewnatrzwspodlnotowe nabycie towardw za wynagrodzeniem na terytorium kraju WDT.
Eksport towardw

To dostawa towardw wysytanych lub transportowanych z terytorium kraju, rozumianego jako
terytorium Rzeczypospolitej Polskiej, poza terytorium Unii Europejskiej, jezeli wywdz towardw poza

terytorium Unii Europejskiej jest potwierdzony przez urzad celny okreslony w przepisach celnych.
Import towarow

W rozumieniu ustawy o VAT jest nim przywdz towardw z terytorium panstwa trzeciego na terytorium
Unii Europejskiej, przy czym opodatkowaniu VAT w Polsce podlega import towardw na terytorium

Rzeczpospolitej Polskiej.
Wewnatrzwspdlnotowa dostawa towaréw

Wywadz towardw z terytorium kraju, na terytorium panstwa cztonkowskiego Unii Europejskiej inne niz
terytorium kraju, w wykonaniu czynnosci dostawy towardw okreslonej w art. 7 tejze ustawy. Warto
przy tym podkresli¢, iz dana transakcja moze zostac zdefiniowana jako wewnatrzwspodlnotowa
dostawa towarow, o ile nabywca towardw spetnia okreslone warunki (miedzy innymi nabywca
towardw jest podatnikiem podatku od wartosci dodanej (zidentyfikowanym na potrzeby transakcji
wewnatrzwspolnotowych na terytorium panistwa cztonkowskiego, innym niz terytorium kraju to jest
w praktyce musi posiadac tak zwany numer VAT UE nadany w tym innym kraju Unii Europejskiej) art.

13 ust. 1 ustawy.
Wewnatrzwspdlnotowe nabycie towaréw

W Polsce to zasadniczo nabycie towardw z innego kraju UE do Polski, stanowigce niejako lustrzane
odbicie wewngtrzwspdélnotowej dostawy towardw z terytorium kraju. Wewnatrzwspélnotowe
nabycie towardw rozumie sie, co do zasady, nabycie prawa do rozporzadzania jak witasciciel

towarami, ktére w wyniku dokonanej dostawy sg wysytane lub transportowane na terytorium
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panstwa cztonkowskiego inne niz terytorium panstwa cztonkowskiego rozpoczecia wysytki lub

transportu przez dokonujgcego dostawy, nabywce towardw lub na ich rzecz (art. 9 ustawy).

Przed przystgpieniem do realizacji transakcji wewngatrzwspélnotowych, polski podatnik VAT ma
obowigzek uzyskaé¢ europejski numer identyfikacji podatkowej, tak zwany numer VAT UE dokonujgc

rejestracji w urzedzie skarbowym.
Rozliczenia VAT - Unia Europejska

Sprzedaz towardow na rzecz przedsiebiorcéw (B2B)

Jezeli sprzedawany towar bedzie sie znajdowat w momencie sprzedazy w Polsce i bedzie
transportowany z Polski do odbiorcy w innym kraju UE wewnatrzwspdlnotowa dostawa towaréw
(WDT). Stawka podatku VAT przy WDT 0% jezeli nabywca jest zarejestrowany do VAT dla celow
transakcji wewnatrzwspolnotowych oraz wywdz towaru do nabywcy zostat prawidtowo

udokumentowany. Niespetnienie warunkéw moze skutkowaé opodatkowaniem stawkg krajowa 23%.
Dokumentowanie WDT

Podstawowym warunkiem WDT jest posiadanie numerdw VAT UE zaréwno przez sprzedawce

towaru, jak i przez nabywce.

Przewozi podmiot trzeci: réwnocze$nie dokumenty przewozowe otrzymane od przewoznika
odpowiedzialnego za wywdz towardw z terytorium kraju, ktére jednoznacznie potwierdzajg, ze
towary zostaty dostarczone do innego panstwa cztonkowskiego, kopia faktury, specyfikacja

poszczegdlnych sztuk zatadunku List przewozowy nie jest wystarczajacy.

Przewdz samodzielny: poza kopig faktury i specyfikacjg tadunku, dokument okreslajgcy imie i
nazwisko lub nazwe oraz adres siedziby lub miejsca zamieszkania podatnika dokonujgcego WDT oraz
nabywcy tych towardw, adres, pod ktdry sg przewozone towary, jezeli jest inny niz adres siedziby lub
miejsca zamieszkania nabywcy, okreslenie towardw i ich ilosci, potwierdzenie przyjecia towarow
przez nabywce w miejscu znajdujgcym sie na terytorium panistwa cztonkowskiego innym niz
terytorium kraju, rodzaj oraz numer rejestracyjny srodka transportu, ktérym sg wywozone towary,

lub numer lotu.

To, czy podatnik moze zastosowaé przy WDT stawke VAT 0% zalezy od tego, czy dysponuje

dokumentami, ktdre jednoznacznie wskazujg na realizacje wywozu towardéw poza obszar Polski.

Aby méc skorzystac z 0% stawki VAT przy wewnatrzwspdlnotowe]j dostawie towaréw, podatnik nie

musi dysponowacd wszystkimi podstawowymi dokumentami ma prawo uzupetni¢ je dokumentami
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dodatkowymi badz innymi dowodami, ktére catosciowo zatwierdzg, ze WDT zostata rzeczywiscie

zrealizowana, na przyktad korespondencja handlowa, ubezpieczenie frachtu, zaptata za towaru, itp.

Nabywca towardow zobowigzany do rozpoznania wewnatrzwspdlnotowego nabycia towaréw (WNT)
w swoim kraju (i opodatkowania zgodnie ze stawkg obowigzujgcg w kraju nabywcy). Podobnie gdy to

my stajemy sie nabywcg przy wewnatrzwspdélnotowym nabyciu towaréw.
Sprzedaz towardw na rzecz konsumentéw (B2C)

Opodatkowanie VAT w Polsce, zgodnie z polskimi stawkami i zasadami do momentu przekroczenia
limitu sprzedazy w danym kraju (35 000 EUR/100 000 EUR). Po przekroczeniu limitu sprzedazy w
danym kraju obowigzek rejestracji i opodatkowania VAT w tym kraju. Mozliwe jest zrezygnowanie z
limitu i opodatkowanie VAT w kraju sprzedazy juz od pierwszej dostawy. Konieczna rejestracja na

VAT w kraju sprzedazy oraz pisemne zawiadomienie US w Polsce.
Moment obowigzku podatkowego cz. 1

W celu prawidtowego ujecia obu transakcji w raportowaniu VAT niezbedne jest prawidtowe

okreslenie momentu powstania obowigzku podatkowego.

Zgodnie z art. 20 ust. 1 ustawy o podatku od towardw i ustug w przypadku wewnatrzwspdlnotowe;j
dostawy towaréw obowigzek podatkowy powstaje z chwilg wystawienia faktury nie pézniej niz 15

dnia miesigca nastepujgcego po miesigcu, w ktérym dokonano dostawy.

Momentem dokonania dostawy jest moment, w ktérym na nabywce przechodzi prawo do

rozporzadzania towarami jak wtasciciel, a nie protokot zdawczo odbiorczy.
Faktura handlowa

Faktura handlowa rachunek - wystawiany nabywcy (importerowi) przez sprzedawce (eksportera),
zawierajgcy istotne dane o towarze lub ustudze i podajgcy nalezng sume wraz z okresleniem sposobu

i terminu zaptaty.
Funkcje faktury w obrocie zagranicznym:

e stwierdza wykonanie $wiadczenia,

e jest dowodem kupna,

e stanowi podstawe do ksiegowania,

e przenosi prawo wtasnosci,

e jest podstawg do otrzymania zapfaty,

e moze by¢ podstawa wymierzania cta,
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e pozwala identyfikowad towar.

W kwestii danych identyfikacyjnych faktura dla kontrahenta z UE powinna zawiera¢ numer VAT UE
nabywcy oraz odbiorcy. W celu sprawdzenia, czy dany numer VAT UE jest aktywny, mozna skorzystac

z systemu VIES.

W przypadku Swiadczenia ustug, dla ktérych zastosowanie ma art. 28 b ustawy o VAT, wazne jest

rowniez dodanie odpowiednich tresci w dalszej czesci faktury.

Jezeli bowiem to zagraniczny kontrahent zobowigzany jest do rozliczenia podatku od wartosci
dodanej, wowczas na fakturze nie nalezy wykazywac kwoty podatku oraz stawki VAT. W polu tym

4

stosuje sie najczesciej adnotacje ,np” - nie podlega opodatkowaniu i zapis “odwrotne obcigzenie”.
Transakcje WNT

Dokonujac transakcji zakupu towardw od przedsiebiorcéw z Unii Europejskiej, nabywca moze by¢

zobowigzany do naliczenia VAT.

Jezeli bowiem transakcja spetnia definicje WNT, to kupujgcy zobowigzany jest wykazac VAT nalezny.
Jednoczesnie moze miec takze prawo do jego odliczenia, z tym Ze tu muszg juz zostac spetnione

okreslone w ustawie warunki.

Warunkiem takiego stanu rzeczy jest otrzymanie faktury przed uptywem terminu 3 miesiecy, liczagc od

konca miesigca, w ktorym powstat obowigzek podatkowy odnoszacy sie do nabytych towaréw.

Regulacje zawarte w ustawie o VAT narzucajg podatnikom nowe obowigzki zwigzane z pilnowaniem
dat i zdarzen, ktdre majg zwigzek z transakcjg wewnatrzwspdlnotowego nabycia towardow. Przede

wszystkim przedsiebiorcy muszg monitorowac trzy istotne dla celéw dokonania rozliczen WNT daty:

e dostawy,
e wystawienia faktury,

e otrzymania faktury.
Jesli przedsiebiorca:

e dokona réownolegle naliczenia i odliczenia VAT (najpdzniej do 15 dnia miesigca, ktory
nastepuje po dostawie), lecz
e w czasie 3 nastepnych miesiecy nie dostanie faktury potwierdzajgcej wewngtrzwspdlnotowe

nabycie towaru,
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to w takiej sytuacji zgodnie z przepisami zostanie zobligowany do pomniejszenia wykazanego

naliczonego VAT w deklaracji VAT za okres, w ktérym uptynat ten termin.

W sytuacji, gdy podatnik dostanie fakture dokumentujacg WNT po uptywie wyzej wymienionych 3
miesiecy, uzyska mozliwos¢ odpowiedniego powiekszenia podatku naliczonego w deklaracji VAT

sktadanej za okres rozliczeniowy, w ktérym dokument ten otrzymat.

Otrzymanie faktury zaliczkowej przed dostawa towardw, nawet w sytuacji, gdy dotyczy 100%

wartosci zamowienia, nie powoduje powstania obowigzku podatkowego VAT.
Moment obowigzku podatkowego cz. 2

Podstawg opodatkowania jest, co do zasady, wszystko co stanowi zaptate, ktérg dokonujgcy dostawy
towardw lub ustugodawca otrzymat lub ma otrzymac z tytutu sprzedazy od nabywcy, ustugobiorcy
lub osoby trzeciej, witgcznie z otrzymanymi dotacjami, subwencjami i innymi doptatami o podobnym
charakterze majgcymi bezposredni wptyw na cene towardw dostarczanych lub ustug $wiadczonych

przez podatnika.

Odmienne zasady okreslania podstawy opodatkowania VAT obowigzujg miedzy innymi w imporcie

towardw (gdzie podstawg opodatkowania jest generalnie wartos¢ celna powiekszona o nalezne cto).
Rozliczenia VAT

W przypadku otrzymania potwierdzenia w terminie pdzniejszym, dokonuje sie korekty podatku

naleznego w rozliczeniu za okres, w ktéry otrzymalismy ten dokument (na biezgco).

Do podstawy opodatkowania wlicza sie podatki, cta, i inne naleznosci z wyjatkiem VAT, koszty
dodatkowe takie jak prowizje, opakowania, transportu i ubezpieczenia. Oznacza to, ze koszty

dodatkowe bedg opodatkowane takg samg stawkg VAT jak eksportowany towar.
Rozliczenia VAT — eksport, cz. 1

Dla przypomnienia - eksport to potwierdzony przez urzad celny wywéz towardw z kraju poza

terytorium Wspdlnoty.

Stawka VAT w eksporcie wynosi 0%. Aby jednak mozna bytg stawke 0% zastosowac nalezy posiadaé
dokument potwierdzajgcy wywdz poza terytorium Wspdlnoty przed uptywem terminu do ztozenia
deklaracji VAT. Jezeli w tym terminie nie otrzymamy stosownego dokumentu, wéwczas nie

wykazujemy eksportu w miesigcu dokonania dostawy, lecz w nastepnym okresie rozliczeniowym:
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o stawka 0% jezeli dokument otrzymamy przed okresem ztozenia deklaracji za ten nastepny
okres,
e stawka wtasciwa dla danego towaru jezeli dokument otrzymamy po terminie ztozenia

deklaracji za ten okres.

Dokumentem potwierdzajgcym wywdz towardw poza terytorium Wspdlnoty dla potrzeb VAT jest

elektroniczny komunikat IE-599 przestany przez urzad celny wywozu.

W przypadku eksportu posredniego trzeba posiadac kopie dokumentu, w ktérym urzad celny

potwierdza wywdz towardw poza terytorium Wspdlnoty.

Preferencyjna zerowa stawka VAT ma zastosowanie w eksporcie towaréw pod warunkiem
otrzymania przez podatnika przed uptywem terminu do ztozenia deklaracji podatkowej za dany okres
rozliczeniowy (w ktorym powstat obowigzek podatkowy z tytutu eksportu towardw) stosownych

dokumentdw, to jest w przypadku eksportu:

e bezposredniego dokumentu potwierdzajgcego wywdz towaru poza terytorium UE (art. 41
ust. 6),
e posredniego dokumentu potwierdzajgcego wywdz towaru poza terytorium UE, z ktérego

wynika tozsamos¢ towaru bedgcego przedmiotem dostawy i wywozu (art. 41 ust. 11).
Rozliczenia VAT — eksport do Wielkiej Brytanii

Z uptywem 2020 roku zakonczyt sie okres przejsciowy zwigzany z wystgpieniem Wielkiej Brytanii z UE.
0Od 1 stycznia 2021 roku kraj ten jest, co do zasady, traktowany dla celéw VAT jako panstwo spoza
UE. Wyjatek dotyczy terytorium Irlandii Pétnocnej, ktora w zakresie obrotu towarowego nadal
traktowana jest dla celéow VAT jako czes¢ UE. W konsekwencji dostawy towarow do Wielkiej Brytanii

dzielg sie na:

e dostawy do Irlandii Pétnocnej ktére mogg by¢ opodatkowane stawkg 0% jako WDT (na
zasadach okreslonych w art. 42),
e pozostate dostawy, ktére mogg by¢ opodatkowane stawka 0% jako eksport towaréw (na

zasadach okreslonych w art. 41 ust. 4-11).
Rozliczenia VAT — eksport. cz. 2

Zaliczki w eksporcie:
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e jezeli przewidujemy, ze wywdz towaru nastgpi po 6 miesigcach od otrzymania zaliczki,
woéwczas jej otrzymanie nie wywotuje zadnych konsekwencji w VAT (obowigzek podatkowy
powstanie dopiero gdy towar zostanie wydany i bedzie wystawiona faktura eksportowa),

e jezeli wywdz ma nastgpié w ciggu 6 miesiecy, zaliczke nalezy opodatkowacé stawkg 0%.

Blok 3. Cto

Podstawowe pojecia

Cto stanowi optate pobierang przez panstwo w zwigzku z obrotem towarowym dokonywanym przez

jego granice.
Cto jest forma podatku pienieznego, stanowigcego zrédto srodkow pienieznych dla skarbu panstwa.

Rozrdzniane sg cta przywozowe (importowe), cta wywozowe (eksportowe) oraz cta przewozowe

(tranzytowe).
Cto moze by¢ obliczone od ilosci, wagi oraz wartosci towaru.
Na terenie UE, panstwa cztonkowskie nie sg obcigzone poborem cta.

W catej UE stosowane sg jednakowe stawki celne na rzeczy przywozone z terenéw nie nalezgcych do
Unii. Obowigzujg takze te same zasady pochodzenia w odniesieniu do towaréw importowanych

spoza granic Unii Europejskiej oraz wspdlna reguta co do wartosci celnej.
Procedury celne

Podatnicy, ktdrzy dokonujg eksportu towardw poza grancie Unii Europejskiej, zobowigzani sg do
dokonania odprawy celnej. Odprawa celna przy eksporcie towardw polega na skontrolowaniu
dokumentacji oraz przewozonych towaréw Jak powinna przebiega¢ odprawa celna przy eksporcie

towarow?

Odprawa eksportowa towaru nastepuje w formie pisemnej lub z wykorzystaniem elektronicznego
przetwarzania danych. Efektem odprawy celnej jest urzedowe potwierdzenie wywozu towaru

Dokument ten niezbedny jest do zastosowania stawki 0% VAT na sprzedawane produkty.

W procedurze wywozu towardw poza granice UE nie wystepujg optaty celne ani inne naleznosci
podatkowe. W przeciwienstwie do transakcji importu towaru, czyli procedury dopuszczenia do

obrotu.
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Brak optat celno-podatkowych, a co za tym idzie mozliwos¢ zastosowania stawki 0% VAT, wynika z
tego, ze eksport jest procedurg wspierang przez panstwo. Zerowa stawka VAT ma bowiem zacheci¢
producentéw i eksporteréw do sprzedazy na rynkach zagranicznych, co przyczynia sie do poprawy

bilansu handlowego kraju.
Procedury celne przy eksporcie cz. 1
Do zgtoszenia celnego o objecie towardw procedurg eksportowg nalezy dofaczyé:

e certyfikat wystawiony przez producenta lub uprawniong do tego placéwke badawczg,
zawierajgcy sktad chemiczny i surowcowy towaru oraz informacje wymagane uwagami do
poszczegdlnych dziatéw taryfy celnej w sytuacji, gdy dokument ten jest konieczny do
ustalenia klasyfikacji towarowej towaru,

e dokumenty niezbedne w celu zastosowania preferencyjnych uzgodnien taryfowych lub
innych srodkéw uchylajgcych zasady prawne majgce zastosowanie do zgtaszanych towaréw,

e inne dokumenty, jesli s3 wymagane na podstawie odrebnych przepisow.
Faktura handlowa —invoice

Faktura handlowa to dokument wystawiany przez sprzedajacego, potwierdzajacy dokonanie

transakcji handlowej. Jest on wezwaniem do zaptaty za importowane wyroby.
Faktura powinna zawierac takie informacje jak:

e dane osobowe sprzedajgcego (imie i nazwisko, adres, dane kontaktowe, numery
identyfikacyjne),

e dane osobowe kupujgcego,

e date i miejsce wystawienia faktury,

e numer faktury,

e rodzajiilo$¢ towardw oraz ich wartos¢ wyrazong w walucie wymienialnej, w walucie polskiej
lub walucie obcej niebedacej walutg wymienialng,

e warunki dostawy,

e inne, jesli s wymagane odrebnymi przepisami.
Zgtoszenie celne cz. 1

Przed dokonaniem odprawy konieczne jest dokonanie zgtoszenia towaréw w systemie ECS. Jest to
wspadlnotowy system, ktdry umozliwia wymiane zgtoszenia wywozowego i wymiane informacji w

formie elektronicznej miedzy urzedami celnymi na terenie Unii Europejskiej.
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Zgtoszenie celne towardéw do odprawy celnej moze by¢ dokonane w formie:

e pisemnej,
e 7 zastosowaniem technik elektronicznego przetwarzania danych,
e ustnej,

e innej czynnosci uwazanej za zgtoszenie celne.

Co do zasady przyjmuje sie, ze zgtoszenie celne powinno by¢ ztozone w formie elektronicznej lub
pisemnej. Poswiadczeniem dokonania elektronicznego zgtoszenia celnego jest dokument
poswiadczenia zgtoszenia celnego (PZC). Zastepuje on papierowgq karte zgtoszenia celnego. Dokument
ten zawiera adnotacje urzedu celnego o dacie i czasie przyjecia zgtoszenia, nadaniu numeru odprawy

celnej (OGL), a takze dacie zwolnienia towaru.

Natomiast w przypadku zgtoszenia celnego w formie pisemnej zastosowanie ma formularz Single

Administrative Document (SAD).
Procedury celne przy eksporcie cz.2

Do zgtoszenia celnego o objecie towardw procedurg eksportowg nalezy dotgczyé:

e fakture, na podstawie ktdrej zgtaszana jest wartos¢ towardw,

e jesli faktura nie spetnia roli specyfikacji, to konieczne jest ztozenie oddzielnej specyfikacji
towardw lub listy towarowej,

e zezwolenia/pozwolenia badz inne dokumenty, jesli s3 wymagane,

e dokumenty, na podstawie ktérych mozna okresli¢ podstawe opodatkowania towaréw, jesli
faktura lub inny dokument stuzgcy do ustalenia wartosci celnej towardw nie posiada

niezbednych w tym celu danych.
Zgtoszenie celne cz. 2

W przypadku dokonywania eksportu towaréw zaréwno krajowe, jak i zagraniczne podmioty muszg

posiada¢ numer EORI. Jest to numer w Systemie Rejestracji i Identyfikacji Podmiotéw Gospodarczych.

Co do zasady od 1 wrzes$nia 2009 roku zgtoszenia eksportowe towaréw dokonywane sg w formie

komunikatu elektronicznego, ktéry przesytany jest do ESC.

Wyjatek od powyzszej zasady stanowi sytuacja, gdy dojdzie do awarii systemu teleinformatycznego
lub w przypadku, gdy towary sg wywozone przez podréznych, ktdrzy nie posiadajg bezposredniego

dostepu do systemu teleinformatycznego. W sytuacji, gdy dojdzie do awarii systemu, zgtoszenia
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wywozowe do odprawy celnej przyjmowane sg przez organy celne w formie pisemnej na dokumencie

SAD.
Odprawa celna

Eksport towardw poza kraje UE wigze sie z obowigzkiem dokonania odprawy celnej. W praktyce

odprawa eksportowa w systemie ESC powinna przebiega¢ w nastepujgcy sposdb:

e udzielenie zgody przez urzad celny na opuszczenie przez towar obszaru celnego Polski oraz
zwolnienie kontenera w systemie,

e po faktycznym wyprowadzeniu towaru poza granice Wspdlnoty nastepuje zamkniecie
eksportu przez urzad celny dokonujgcy wyprowadzenia (natomiast agencja celna dokonujaca

odprawy celnej wysyta do eksportera komunikat potwierdzajgcy wyprowadzenie).

Eksport towarow poza kraje UE wigze sie z obowigzkiem dokonania odprawy celnej. W praktyce

odprawa eksportowa w systemie ESC powinna przebiega¢ w nastepujgcy sposob:

e dokonanie zgtoszenia towaru do procedury wywozu (komunikat IE515: zgtoszenie celne w
ECS),

e przyjecie zgtoszenia celnego wywozowego przez urzad celny i zwrotne przestanie do agencji
celnej numeru ewidencyjnego operacji wywozowe]j (komunikat IE528: przyjecie zgtoszenia i
nadanie numeru MRN),

e zwolnienie towardw po kontroli do procedury wywozu oraz generowanie Wywozowego
Dokumentu Towarzyszgcego, tak zwanego EAD (komunikat IE529 zwolnienie do procedury

wywozu wraz z EAD).
Bariery celne

Sprzedajgc towar poza UE musimy réwniez zna¢ obostrzenia w polityce handlowej kraju
przeznaczenia, oraz mie¢ wiedze, czy przy wywozie towaréw my nie musimy spetnia¢ dodatkowych
wymogoéw. Obroét niektérymi wyrobami moze by¢ dodatkowo regulowany, moze podlegac

dodatkowym obostrzeniom i kontrolom.
Bariery taryfowe: cta i kontyngenty taryfowe.

Bariery pozataryfowe: ograniczenia iloSciowe, podatki od importu, nadzoér importu, optaty

wyrownawcze, normy techniczne, wymagania sanitarne i weterynaryjne.
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Isztard

Informacyjny System Zintegrowanej Taryfy Celnej (Isztar4) umozliwia uzyskanie szczegétowych
informacji na temat danych taryfowych, w tym nomenklatury towarowej i stawek celnych, a takze
innych danych pozataryfowych, ktére pochodzg z bazy danych Zintegrowanej Taryfy Wspdlnot
Europejskich (TARIC).

Kalkulator taryfowy - Isztar4

Stawka cta dostepna w Isztar jest zalezna od umoéw miedzy krajami. Zasadniczo wszystkie kraje poza
UE traktowane sg jako “kraje trzecie” i obowigzuje je stata stawka celna. Jesli sprawdzany towar
obejmuje to samo cto dla wszystkich krajow, ma on adnotacje ERGAOMNES. Jesli ograniczenie jest

typowe dla jednego panstwa, znajduje sie na liscie jako wyjatek.

Przejdz do strony Serwisu Informacyjnego Taryfy Celnej aby dowiedziec sie, czym zajmuje sie ta

instytucja.

Sesja pytan i odpowiedzi
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l| lJ ROZWOJU
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Strona 22|23


https://ext-isztar4.mf.gov.pl/taryfa_celna/
https://ext-isztar4.mf.gov.pl/taryfa_celna/

Eksport na $wiecie - aspekty podatkowe i ksiegowe w kontraktach B2B

METROPOLIA
BYDGOSZCZ

—~

Fundusze

. 2z, Wojewsdztwo Unia Europejska

ki Rzeczpospolita -
Europejskle POISKE p Kujawsko-Pomorskie Europejski Fundusz
Program Regionalny - Rozwoju Regionalnego

Strona 23|23



